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経 歴 ・ 職 業
経 歴 ・ 職 業

ス キ ル ・ 能 力

使 用 可 能 ツ ー ル

森 野   輝 久
T e r u h i s a   M o r i n o

生年月日：1986/06/25

出身地：千葉

趣味：温泉・食べ歩き

整体院・整骨院・リラクゼーション店を東京と千葉で４店舗経営しています。

お客様のお悩みをしっかりとヒアリングし、事業の拡大のために、デザインはもとよ

り、ブランディングやマーケティングの観点から、より良い提案をさせていただきま

す。女性向けの柔らかいデザインが得意です。

鍼灸・マッサージ師の専門学校卒業後、都内の接骨院に勤務し、３年後転職。そこで

マーケティングを学び、ホームページ制作、チラシ作成などの集客ツールに関する

スキルを学び、今では同業他社に向けてコンサルティングも行っています。

集客する為のデザインに特化し、

マーケティングやブランディングの

スキルでお客様のお悩みをお聞きし、

より良いご提案をさせて

いただきます。

Profile

デザイン

デザインツール

ブランディング

マーケティング

チラシ作成ツール：Word、Excel、PowerPoint

ブログ作成ツール：Wordpress

画像作成ツール：Canva

動画編集ツール：Vrew



セミナーチラシ

医療機器メーカーさんによるセミナーチラシを依頼され

作成致しました。300名集客の内50名新規目標のチラシ。

計10回オンラインとチャットを利用し、依頼していただいた

会社様のご希望に添えるようなチラシ作成を行いました。

また、急な依頼ということもあり、依頼されてから全体像を

１日で仕上げ、そこから細かい打ち合わせを行い10日間で

納品が完了いたしました。デザイン重視のチラシです。

セミナーチラシ表 セミナーチラシ裏



整体チラシ

整骨院で集客する為のチラシです。ポスティング10,000枚で

8～12名の方に来て頂いているチラシを作成致しました。

よりチラシを目立たせるために、黄色を使用していますが、

こちらの店舗の周りでは黄色を使用したチラシがないという

リサーチの元作成致しました。特に力を入れている部分は

キャッチコピー(ヘッドライン)の部分です。この部分だけで

集客の数に変動が出るので、ヘッドラインを100個考え

その中からお客様に見て頂きテストした結果、

このヘッドラインにしました。

整体チラシ表 整体チラシ裏



インスタ広告画像

30～40代の産後のママさんに向けて産後骨盤矯正を受ける前に

LINEで教育動画を閲覧していただく為に使用したものです。

整体院に行くにはハードルが高い…ということから

初めに院を知ってもらい、その中から来店に繋がるような

導線作りとしてのスタートとして利用しています。文字数が多

いと審査に通らなかったこともありシンプルで見やすいものを

選びました。



画像＆動画作成

http://www.youtube.com/channel/UCRnrHHPCNuQ2Zx1v

oZyR1sQ?sub_confirmation=1

個人で運営しているYouTubeチャンネルになります。

動画自体はシンプルで、字幕(テロップ)とカットの編集を

行っています。セルフケアなどの情報は少なく、

何故そのような痛みが出てしまったのか？

どうしたら無くなるのか？といった原因や対処法などを

お伝えしています。



LP(ランディングページ)

https://www.japan-gap-association.jp/lp/tokyo2024/

治療院、整体院向けに技術セミナーを開催していますが、

その集客用のランディングページを作成しています。

数多くの治療院がある中で、『正しい知識と技術を身に付けて

頂きたい』という想いで制作しました。



コーポレートサイト

https://enukei.co.jp/

店舗のデザインから内装を手掛ける会社の

コーポレートサイトです。独自ドメインでの

メールアドレスの発注を受け、コーポレートサイトもあった方

がいいとのことで作成しました。今までは口コミや人との繋が

りで仕事を受注していた会社でしたが、実績では掲載出来ない

高級ブランド店の内装やデザインにも携わっている会社

ですので、シンプルなサイトにしています。



ブログ

https://morinoteruhisa.com/

個人のブログをXサーバーとWardpressにて作成しました。

個人としてコンサルティングをしていることもあり、

簡単な知識などを配信しています。

ブログの立ち上げ、LP作成、SEO記事も出がけており

このブログの中でもSEO記事１位のものがあり

アフィリエイト報酬を得ています。



なぜこの仕事をするのか？

目的

今までの経過

ゴール

店舗経営をしている中で、”世の中に知ってもらいた
い””いい商品があるなら一度試してもらいたい”という
目的から、LP・ブログ・チラシなどの作成に力を
注いでいます。良いものを体験するということが

私にとっては社会貢献に繋がっていると考えています。

とある経営塾に参加した際に、周りには治療院経営の方だ
けではなく、Webデザイナー、アフィリエイターの方々が

多数いらっしゃいました。その中で、私自身もPCを
使っての仕事に興味があり、高校時代は情報処理科
ということも繋がりタイピングやWord・Excelなども

一通り触れたのでスムーズに取り組むことが出来ました。

仕事を行う上で、最も大事にしているのは対話です。
どの仕事でもお客様あっての仕事になるので、

ご希望に添って、その中で最大限の成果に繋がることが
私の役目だと感じています。


